
14ème Enquête annuelle de la franchise
Financer son projet 

en Franchise
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Étude réalisée par téléphone, du 6 au 27 juin 2017, auprès d’un échantillon représentatif de 402 Franchisés et 200 Franchiseurs, constitué 
d’après la méthode des quotas (date de création de l’entreprise, secteur d’activité, nombre de points de vente, région).

53% recommandent 
une banque ou un organisme 
financier aux futurs franchisés 
du réseau.

franchisésfranchiseurs

Pour financer l’achat de la franchise :

Principaux avantages du financement 
proposé par la banque : 

75% ont eu recours à leurs 
ressources propres, 

68% à l’emprunt bancaire classique.

SOURCES DE FINANCEMENT DEMANDÉES 
PAR LE FRANCHISEUR :

35% ressources propres 

61% emprunt

Pour 60% des franchiseurs, 
Banque Populaire répond 
au mieux aux attentes des 
franchisés dans la réalisation 
de leurs projets.

29% le taux

22% la rapidité de réponse

24% la qualité des 
relations avec l’interlocuteurBanque Populaire est  

la 1ère banque recommandée  
par les franchiseurs aux futurs franchisés.

32% des franchisés sont 
multi-bancarisés à titre 
professionnel.

Nb moyen de banques : 1,5

6 franchisés sur 10 estiment que le fait 
d’être franchisé a joué en leur faveur 
pour l’octroi de leur crédit.

Montant de l’investissement  
pour la création de la franchise

18%
26%

36%

Moins de 50 k€

Entre 50 et 100k€

Entre 100 et 200k€

Entre 200 et 500k€

Plus de 500k€

13%
7%


